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Vicenza, da Brescia a Mantova, da Reg-
gio Emilia a Rovigo �no alla recentissi-
ma apertura di  Cremona.  Un  successo 
imprenditoriale �glio di numerose dif�-
coltà, ma che alla �ne ha premiato una 
famiglia forte, solida e unita, nella quale 
prima arriva l’interesse dell’azienda e poi 
quello dei singoli. Un’azienda che ovvia-
mente pensa al futuro. Negli ultimi anni 
è stato prezioso e fondamentale  infat-
ti,  l’inserimento della 
seconda  generazione. 
I �gli dei  fratelli Ros-
setto  hanno  inizia-
to l’attività “imparando 
il mestiere” sul  campo, 
tra  scaffali, reparti di 
frutta e  verdura, ma-
celleria, casse e magaz-
zini. Fianco  a �anco  
con  i collaboratori, per 
imparare con  umiltà  il 
lavoro. Già i collabora-
tori, da sempre punto di forza di questa 
famiglia, che li considera come una gran-
de risorsa, da difendere e valorizzare nel 
tempo. E poi i tantissimi clienti, da pre-
miare  tutti i giorni con sconti reali  su 
acquisti di qualità. “Sapessi quante volte 
- continua   Lorenzo Rossetto -  ricevia-
mo pressioni  da importanti  fornitori 
per  alzare i prezzi. Noi  facciamo  �n-
ta di nulla e andiamo avanti. Conoscia-
mo bene le dif�coltà di una famiglia me-
dia. Sappiamo che è dura arrivare a �ne 
mese. Noi  vogliamo  aiutare le famiglie 
a risparmiare. Vogliamo creare una cul-
tura contro  gli  sprechi dei  prodotti, 
perché solo così  si riesce a  far quadrare 

il bilancio familiare. Per  questo  abbia-
mo  creato  una  apprezzata promozione 
di �ne mese (-10% alla cassa) che è sta-
ta copiata  da tutti,  anche  se  la  gente 
sa bene chi l’ha inventata”. Già, la fami-
glia Rossetto, da sempre vicina alla gen-
te.  A volte li vedo chiacchierare al  bar, 
ridono  e scherzano con tutti. E’ gente 
di quartiere che  nonostante il successo 
è rimasta semplice e con i piedi per ter-

ra. Una  volta Luciano 
mi  avvicina e sapendo 
che mestiere faccio, 
mi  regala un  libro. Lo  
leggo tutto d’un �ato. 
Ci sono parole sempli-
ci ma che  raccontano 
una  storia bellissima, 
anche se per niente 
facile. Ci  sono  le gio-
ie e ci  sono  i  dolori 
di  una  famiglia nor-
male. C’è  il sorriso 

di una madre che ancora adesso è bello 
e pieno di gioia. Ma c’è anche tanto do-
lore per  la  perdita di  un padre e poi di 
una splendida moglie in giovane età. Ci 
sono  i sacri�ci e le paure. Ma  in questa 
storia c’è anche tanta verità. Mi ha col-
pito la grande stima che c’è tra tutti i fra-
telli. L’ammirazione e il grande  rispetto 
che tutti hanno per Giuseppe,  meglio 
conosciuto  come  Beppino, l’affetto per 
Germano e per Roberto e per il giovane 
Lorenzo che Luciano considera l’anello 
di congiunzione tra padri e �gli. Un libro 
bellissimo,  scritto con  disarmante sem-
plicità, come è giusta che sia l’incredibile 
storia di “Una Famiglia per bene”.
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DISTRIBUZIONE 
ALIMENTARE NAZIONALE

TERRITORIO

Nella foto: 
Lorenzo Rossetto,  
Amministratore Delegato del Gruppo Alimentare

renzo, sono stati gli arte�ci di un grande 
progetto che spazia dal settore alimenta-
re a quello  immobiliare e che (forse) ha 
raggiunto il culmine con la realizzazio-
ne di uno dei più moderni centri com-
merciali   d’Italia,  “La Grande  Mela”  di 
Lugagnano. Un’opera  bellissima che ha 
fatto perdere il sonno ai fratelli Rosset-
to, ma non la �ducia di papà Pietro, che 
li ha  incoraggiati a crederci e ad andare 
avanti. E  papà  Pietro  ancora  una vol-
ta aveva ragione. Peccato che non abbia 
potuto vedere realizzato completamente 
questo sogno,  ma  da  lassù sicuramente 
lo vede e sarà orgoglioso dei suoi ragazzi. 
Già,  i  suoi   ragazzi. Questi  cinque gio-
vanotti  partiti come garzoni  di  bottega, 
hanno avuto il  coraggio di imparare un 
nuovo mestiere, visto che  l’agricoltura 
non  prometteva niente di  buono. Spin-
ti e aiutati dal papà, hanno  aperto il 
loro  primo negozio alimentare a Vero-
na, in Corso Milano. Poco dopo un altro 
negozio e poi un negozio ancora. Adesso 
il Gruppo Alimentare Rossetto ha pun-
ti vendita sparsi ovunque. Da Verona, a 

Nella foto
I CINQUE FRATELLI ROSSETTO INSIEME 
AI FIGLI GUIDANO UN’AZIENDA CHE HA 
MOLTEPLICI INTERESSI IN CAMPO ALIMENTARE 
ED IMMOBILIARE
Sopra 
MARIA E PIETRO ROSSETTO DAVANTI ALLA 
LORO CASA DI ROVERCHIARA. DA LORO I 
CINQUE FIGLI HANNO IMPARATO CHE NIENTE 
SI OTTIENE SENZA ONESTÀ E SACRIFICIO
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